
Carta de Apresentação

PORTIFÓLIO



SOBRE

A

ACADEMIA

N

NOVA

A

ADUANEIRA

T

TRIBUTÁRIA



A  Academia  Nova  Aduaneira  e  Tributária,  abreviadamente

ANAT, é uma empresa responsável pelo processo de formação 

técnica, contínua, executiva no ramo do comércio internacional.
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A ANAT foi criada pensando na necessidade de simplificar 

o conhecimento  da  legislação  e  dos  tributos  aplicados  

às operações de Comércio Internacional e tem como principal 

objectivo promover  o  fortalecimento  institucional,   

através  da especialização  de  competências  necessárias  ao  

aumento  da qualidade, produtividade, eficácia e eficiência 

das instituições do sector público e privado, mediante 

acções de formação e capacitação.
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Missão
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Levar  a  informação  exacta,  relevante  e 

necessária ao nosso público-alvo, de forma 

rápida, através de meios modernos e do 

modo mais conveniente.



Visão
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Ser a principal referência 

no processo  de  formação  

dos profissionais  do  sector  

do Comércio Internacional em 

Angola.



Valores
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A ANAT propõe-se a ser a “ECRIS” 

do mercado e dos seus clientes:

[E] Excelência com simplicidade

[C] Confiança nos processos e no capital humano

[R] Responsabilidade social

[ I ] Integridade com os nossos colaboradores

[S] Satisfação dos stakeholders.



OBJECTIVOS
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Implementar  o  processo de formação aos 

principais operadores da cadeia do comércio

internacional.

Crescer  em  número, oferecendo  serviços  

de elevado  padrão  e  inovar nas distintas 

organizações do Comércio Internacional.
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Capacitar  continuamente os  profissionais  das 

instituições  ligadas  a cadeia do Comercio 

Internacional.

Contribuir para a valorização do Sector do 

Comércio Internacional.



OFERTA FORMATIVA



Banca

Exportação 

Importação

Logística 

 Transporte

Áreas Formativas
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Modalidades de Formação

Formação 

Presencial

Formação 

Semi-presencial

Formação 

à Distância
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BENEFÍCIOS
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Na  ANAT,  o  processo  formativo  não termina com o final das 

formações. Os formandos terão assistência directa com o formador 

do curso, via e-mail, ou de forma  presencial  por  30  dias  após  o 

encerramento  das  formações,  para solucionar  dúvidas  e  

discutir  questões que surgirem na prática e que estejam 

relacionados  aos  temas  abordados  em sede de formação. 

(Vantagem exclusiva);
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Conteúdo programático eficaz e objectivo;

Programas estruturados em função da necessidade do

público-alvo;

Instalações confortáveis e adequadas para às formações e

treinamentos;

Ampla flexibilidade de datas e horários;

Certificado de participação reconhecido pelo INEFOP.



DIFERENCIAL



Programa customizado desenvolvido,  

visando atender  às  necessidades do

Público-alvo para  a  visão estratégica 

da sua instituição;
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O conteúdo programático é apresentado 

de forma objectiva para actualizar e 

aperfeiçoar o conhecimento dos 

formandos com o foco no quotidiano 

organizacional;

Criar o entrosamento entre as equipas 

e melhorar  a  eficácia  da  aplicação  

do treinamento na rotina da 

organização;
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Atendimento aos Formandos referente  

os temas  abordados  no  treinamento,  

via  e- mail, durante o período de 30

dias após a formação;

Ajudar a reduzir  substancialmente  

os custos gerados  pela falta de

conhecimento em matéria do comércio

Internacional;



FORMADORES 
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Nossos formadores, além da formação e 

especialização académica, possuem ampla 

experiência, o que traz eficiência e qualidade 

aos nossos serviços, que se destacam pela 

diversificação de temas. Desse modo, torna-se 

possível atender os profissionais ligados às 

várias áreas de  actuação,  incluindo  aqueles  

que buscam informações específicas.



PARCEIROS



Ministério das Finanças

Ministério da Indústria e Comércio 

Ministério dos Transportes; 

Administração Geral Tributária; 

INEFOP

Para tornar a ANAT forte no mercado e contribuir

para a solução de diversos problemas ligados

no ramo do comércio internacional, pretendemos

estabelecer parcerias com instituições públicas e

privadas, nomeadamente:
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Escola Nacional de Administração e

Políticas Públicas

Câmara dos Despachantes

Oficiais de Angola

Operadores Económicos Autorizados 

Agências de Navegação e Transitários

Instituições de Ensino Superior
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ACTIVIDADES 



Congressos

Workshops

Actividades Académicas
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Feira ou exposição

Fórum

Seminários

Palestras



Conclusão

Um  elemento  importante  para  a  sustentabilidade  do  processo  

de desenvolvimento de Angola, reside no seu relacionamento com o 

exterior e, na inserção competitiva da economia no contexto 

internacional.

Como  parte  deste  sistema  de  comércio  internacional,  os  

produtos produzidos  em  Angola  por  empresas  do  sector  privado  

ou  público, também podem ser comercializados em outros países, tal 

como acontece com realce para petróleo bruto e diamantes.
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O cenário favorável em Angola é uma garantia de que a missão da 

ANAT ‘’levar a informação exata, relevante e necessária ao nosso 

público alvo, de forma rápida, através de meios modernos e do modo 

mais conveniente’’, será a base para o alinhamento dos actores 

envolvidos nesta cadeia.
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Momentos  
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1º Fórum sobre o comércio Internacional sob lema:
O Papel dos agentes na cadeia do comércio
Internacional

Momentos 
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1º Fórum sobre o comércio Internacional sob lema: 
O Papel dos agentes na cadeia do comércio 
Internacional 

Victor Francisco dos Santos Fernandes

Ministro da Industria e Comércio

Leitão Paulo António

PCA da ANAT

Momentos 



32

2º Fórum sobre o comércio Internacional sob lema: 
Os desafios para facilitação do comércio em Angola 

Momentos 



Acção formativa sobre 
Regulamento Aduaneiro 

33Momentos 



Acção de capacitação de exportação passo a passo
para os exportadores ocorrido nas instalações da 
AIPEX    
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Momentos 35

Acção de Formação sobre Nomenclatura e 
Classificação Pautal de Mercadoria   



Momentos 36

PARCERIA ESTRATÉGICA COM A AIPEX – AGÊNCIA DE
INVESTIMENTO PRIVADO E PROMOÇÃO DAS EXPORTAÇÕES DE
ANGOLA



ASSINATURA DE PROTOCOLO DE PARCERIA ESTRATÉGICA 
COM A CDOA – CAMARA DOS DESPACHANTES OFICIAIS DE 
ANGOLA     

37Momentos 



38Momentos 



SALAS FORMATIVAS  

Momentos 39



+244 949 274 480

+244 912 403 028

anataduaneira@gmail.com 

www.anat.co.ao

Distrito da Ingombota, Av. 4 de Fevereiro,

Prédio 44, 2º Andar, Apt. 8

Ligue para nós 

Contactos
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mailto:anataduaneira@gmail.com
http://www.anat.co.ao/
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